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中国
大陆

中国
台湾

越南

马来
西亚

泰国

5500+ 鼎捷人

遍布亚太地区，拥有43家集团分子公司

研究与发展 > 1500人　　|　　实施与服务 > 1800人　　|　　2021年研发投入>2.3亿
  

于深交
所挂牌上市

鼎新电脑
鼎捷软件
台湾初创 布局亚太业务

开拓大陆市场
与神州数码合资

提出“让ERP普遍成功”

1982 2002 2009 2014

2016 2020 2022

确立智能+战略，
成立产业联盟，

全面进军智能制造

2015

迁入位于上海的
集团总部新大楼 

工业富联成为
公司新的战略

投资股东

鼎捷软件40周年
与工业富联、敏实
建立三位一体的战

略发展路径



半导体 机械装备 汽车工业

• 24年半导体行业数智化经验
• 国内IC设计 上市公司占比 50%
• 两岸半导体客户600+

• 20年装备行业数智化经验
• 装备制造客户7000+
• 自动化集成商百强占比24%

• 服务15%A股上市企业
• 750+汽车行业制造业客户

聚焦行业经营，我们的方案与服务覆盖80多个细分行业，为5万+客户和50万+用户创造数字价值；每年15家企业IPO。

| 通用设备、专用设备 | 汽车及零部件



41年的坚持：我们的一贯
产品主张



领域 2021年
市场规模

2025年预测    
市场规模

2021-2025   
年复合增速

软件行业 9.5万亿元 14万亿元
10.18%

研发设计类工业软件 148.2亿元 797.06亿元 40%

运营管理类工业软件 519.3亿元 731.75亿元 7.1%

生产控制类管理软件 842.5亿元 1730.70亿元 15.5%

信创行业 0.69万亿元 2.34万亿元
35.71%

低代码/无代码
28.5亿元 142.2亿元

49.46%

公有云 2181亿元 5500亿元
26.02%

中台化 144.2亿元 944.8亿元
59.99%

AIOT（全球） 885.7亿美元 2218.7亿美元 26.20%

　　智能制造工业软件版块

• 智能制造软件市场预计未来五年保持较快速增长，复合年均增长率为
17.4%，将于2026达到3202.2亿元，在工业软件中的占比将达到68.2%。

　　工业互联网板块
• 工业互联网应用行业分布中，机械业占比最高，是鼎捷重点经营行业。

• 工业互联网产业整体规模继续保持快速增长，其中对制造业的产业增加值
逐年增加，市场发展空间很大。

　　国产替代版块

• 中美贸易摩擦倒逼国产替代加速，为避免“卡脖子”的问题，国家近年来
也持续推出相关产业政策以扶持国产工业软件发展，目前我国工业软件国
产化水平较低，国产替代空间极大。

发展目标：
• 2025年，工业APP突破100万个；
• 培育核心竞争力企业，2025年，营收百亿级过百家，千亿超过15家；

市场空间

国家政策引导
工信部十四五规划提出：
建设制造强国、
数字中国；

高热板块



• 聚焦行业经营，以行业典范实现登高一呼，应者云集，从产品经营到生态发展；
• 深挖行业痛点，扩大完善行业客户需求，主辅配联动，聚拢中小企业，赋能伙伴，带动经营；
• 全新数据驱动的赋能平台，让参与者都能受益巨硕。

市场有空间
鼎捷有方案
案例有典范

雅典娜平台赋能主辅配共成长聚焦行业 深度经营

赋能用户 赋能开发者

赋能企业

省时省力、增值增智
新手变熟手
职能变全能

省心省钱、增收增效
低产变高产
繁复变聚焦

省心省钱、增收增效
固态变液态
后知变先知

鼎捷成长飞轮

赋能ISV
省人省事、增能增客

竞争变共赢
直连变互联



百强城市 高机会低经营

百强城市 高机会高经营 非百强城市

以
省
带
市

以
市
圈
省

百强城市-高机会高经营区域

伙伴覆盖较深，市场火热，有客户有案例，深度覆盖，
只需跟随生意；

百强城市-高机会低经营区域

伙伴覆盖较浅，空间大，有客户有市场，能见度高，推动
经营，加强客户案例建设

百强城市-有机会低经营区域

伙伴空间潜力巨大，重点经营扶持，联合经营；
• 华为云商店，鼎捷全产品，联合地方政策推动经营；
• 地方平台，如厦门火炬平台等推动经营；
• 运营商，如电信、联通、移动，总包方案嵌入经营；
• 鼎捷老客，使用效果好，加入运营渠道产品；
• 生态伙伴方案互补，如PLM、CRM、OA厂商等经营ERP；
多种合作模式覆盖经营，扶持生态伙伴发展

非百强城市



田

方法

果

公田

私田电销田

电话营销/
品牌活动/
微信/社群

借助鼎捷体系做生意

业务田

初访/高阶
访谈/系列
活动

高质量
客户

    商机

l ISV(方案互补)

l 在地龙头
l 当地政府

l 老客生态
l 伙伴生态

借助鼎捷生态做生意

批量拜访、批量高阶

稳定商机流



生态园区

高性价比产品：
软件
硬件
咨询服务
平台
云服务
设计
实验室

单兵独斗 生态经营

农场

产品：
ERP/OA/PLM
...

成本：
软件
人工
运营
…
牧场

产品：
硬件
咨询
...

成本：
运营
…

政府
提供农场 | 提供农机械 | 提供运作资金

动物粪便变有机肥

粮食部分变有机饲料

水
草

变

鱼
虾

饲
料

纵向生态

成本：
互相吸收降低成本
生态共融



共生

共赢



策
略

汇 聚 营 销 资 源 ， 扩 大 市 场 拓 客 渠 道 ，

搭 建 全 渠 道 化 智 能 营 销 平 台 ；

聚 客 平 台

基 于 At h e n a 智 驱 平 台 ， 发 展 I S V 生 态 伙 伴

共 创 平 台

方 案 深 度 整 合 ， 互 为 营 销 触 角

互 为 供 平 台

运营商、销售商、服务商等数字化运营公司，
以 鼎 捷 方 案 为 主 业 的 经 营 模 式

主

硬件自动化厂商、咨询公司、运营商等整包
方案商

辅

供 应 链 金 融 方 案 、 园 区 经 营 、 产 投 联 动

配

三
平
台

三
角
色



零散→有序
量多→质高
IP杂→IP精
分散→合力
            

目标

经营提质鲜明亮牌，扩大品牌影响

以线带面，突出营销主轴

聚沙成塔，形成聚势经营

• 主轴：数智驱动高质量发展　　　
　　　　  /企业新未来
• 系列1：ESG
• 系列2：数智驱动
• 系列3：生态用势

两会一节

• 生态大会
• 用户大会
• 智造节

一主轴三系列空 陆
品牌塑造、能见 深化经营、触及



鼎捷+小ISV
融合产品、
独立产品，
集合产品

鼎捷
ISV

ISV

ISV
ISV

鼎捷PaaS

大ISV 小ISV

小ISV

小ISV

鼎捷PaaS

优势行业

非优势行业
大ISV+小ISV
融合产品、
独立产品、
集合产品

ISV应用提供ISV伙伴

银牌ISV伙伴

金牌ISV伙伴

战略ISV伙伴

开发服务伙伴

技术战略伙伴

熟悉友商应用或具备开发能力，依托或整
合鼎捷雅典娜PaaS平台及服务，为客户提
供专业化服务，共同组成融合、互补、共
赢的联合客户经营服务体系

拥有IaaS平台或先进技术，具备自主解决
方案能力，提供与鼎捷雅典娜相集成的联
合解决方案，如Ai，IM，NLP等；

即独立软件开发商



数字平台 物理平台

鼎捷
腰部优质客群

事业部的业务团队

市场活动的频率

伙伴咨询公司

OT厂商

SI

验厂
咨询

通用
硬件

鼎捷及伙伴
展示中心

园区展厅

伙伴展厅

客户展厅

政府展厅
鼎捷甄选 现场展示

共同
曝光

互相介绍
商机

共曝光 共商机

平台官网
共同活动

商机Pass
商机协销

共销

生态初步形成

互承诺



销售商 运营商 服务商 联名经营 区域总代

更好的政策支持伙伴
做生意

更好的支持体系支撑
渠道的高效运行



生意
更多元

场景
更多面

方案
更多选

• 与咨询服务商共建方案

• 与自动化产线共建方案

• 与IOT/服务器共建方案

• XXXX方案

• 与政府共推测评诊断案

• 与设计院联动规划方案

• 智能制造场景

• 数字化转型场景

• 行业应用场景

• XXXX场景



园区数字化建设

产投联动 金融贷款

园区数字化建设

数字化园区招商引资的数字化服务商；

金融贷款

供应链金融提供商的数字化服务商；

产投联动

鼎捷产业投资基金投资优质企业
鼎捷
基金



共销

共生

共创

共赢

透过利益分配机制
发展不同类型伙伴

合力共创行业方案
丰富行业服务商品

在鼎捷雅典娜平台
生长行业的新应用

参与政产学研的营销
共赢行业市场



 

  追求“三赢”
的生态政策

逐步开放
全产品线经营

多经营合作
模式可选择














